Svét je jedna velika pohledavka
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LEVNE KOUPIT, DRAZE PRODAT A POZDE PLATIT

FAKTURY. CITAT Z FILMU JAK BASNICI NEZTRACEJi
NADEJI BOHUZEL NENIi ZASE TAK DALEKO OD
KAZDODENNI REALITY. STAVA SE EKONOMIKA
SKUTECNE NEKONCICIM RETEZEM POHLEDAVEK? A
JAK SI UVEROVA POJISTOVNA PROVERUJE
RIZIKOVOST FIREM? ODPOVIDA NAM PAN LUDEK
OBADAL, COUNTRY MANAGER CESKE POBOCKY
POJISTOVNY EULER HERMES, KTERA JE SVETOVYM
LIDREM NA TRHU POJISTENIi POHLEDAVEK.
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Jak v praxi funguje pojiSténi pohledavek? MiiZete uvést priklad, proc se
spolecnosti pojist’uji?

Na Uvod je potieba zdiiraznit, Ze rizika, kterd pomahame klientim fesit, jsou velmi reélna.
Neplaceni pohledavek ¢i insolvence odbératelit jsou vétSinou necekané a zasko¢i dodavatele
zpravidla vzdy v nejméné vhodnou chvili. To je vystavuje riziku druhotné platebni
neschopnosti a Casto ohrozi celkové fungovani firmy. V praxi lze u nasi spolecnosti vyuzit
kombinaci né¢kolika sluzeb. VSe zacina provéfenim a hlidanim bonity odbératell, aby
podnikatelské usili smétovalo idedln€ na obchodni partnery s dlouhodobym potencidlem. Dale
pak nabizime i¢innou pomoc pfi urgovani plateb i vymahani, v tuzemsku i kdekoli v zahrani¢i.
V ptipad¢ nezdaru vymahani znamena pojisténi pohledavek jistotu, ze klient o své penize



nepfijde a bude mu vyplaceno pojistné plnéni na neuhrazené dluhy odbératele. Pokud si
muzeme kladn¢ odpoveédét na alesponn jednu z nasledujicich otazek, potom velmi
pravdépodobné lze uvazovat o pojisténi pohledavek jako vhodném feseni: Jsou pohledavky za
odbérateli dilezita ¢ast mych aktiv a nelze nikdy vyloucit druhotnou platebni neschopnost ¢i
mozné platebni problémy nekterych odbérateli? Nemam aktualni informace o finan¢ni situaci
svych obchodnich partneri? Potfebuji realizovat obchody na novych trzich? Jako relativné
mensi spoleCnost nemame dobrou zkuSenost s komunikaci o pohledavkach u velkych
obchodnich partnerti? Vim, jak slozit¢é mize byt vymahani pohledavek, zejména v zahranic¢i?
To vSe jsou situace, kde zkuSeny tym naSich koleglh mize dodat ptidanou hodnotu nasich
sluzeb.

Jak se v soucasné dobé vyviji pojiSténi pohledavek? Doslo ve vasi spole¢nosti v
uplynulé dobé k néjakému vyvoji?

Propojisténost v Ceské republice je pomérné dobra, zejména ve srovnani v ramei regionu CEE.
Ve srovnani se zdpadnimi zemé&mi EU jsou jesté rezervy, urcité v segmentu SME, kde ovSem
také dochazi k rychlému vyvoji. Rozsifujeme nabidku produktii pro specificka rizika ¢i pausalni
pojisténi. Stavajici produkty se vylepSuji, aby odpovidaly nové generaci klientd, jejich
rostoucim naroktim a variabilit¢ obchodovani. Nasi aktualni novinkou je napf. nd$ novy
moderni typ pojistné smlouvy nazvany Corporate Advantage, ktery pfinasi vyse zminéné, tedy
jednoduchost, pfimocarost, transparentnost, flexibilitu a vice pojistné ochrany.

Na klienty z jakych obori v Ceské republice cilite? Jaké nejvyssi pohledavky
jste u nas pojistovali?

Nas produkt je velmi fl exibilni. Je vhodny pro klienty s mensim 1 Sirokym portfoliem
odbératelii. Pojisténé transakce se jen v ramci Euler Hermes CR pohybuji v #adu stovek miliard
korun, celosvétové pak skupina Euler Hermes kryje obchody za téméf 900 miliard eur.
Obsluhujeme klienty s obratem od nékolika milionti korun po miliardy korun a jednotliva ruceni
na odbératele se pohybuji od sto tisic korun do milionll eur. Nejvétsi podil na objemu pojisténi
maji obory chemie, strojirenstvi, IT a stavebnictvi.

A ted’ trochu nadsazky. Vezmemeli v ivahu, Ze pokud se bude platebni moralka
do budoucna zhorSovat, nestane se jednou, Ze si budeme vSichni dluzit
navzajem, a mohli bychom si tedy pohledavky odpustit?



Byly doby, kdy se tato nadsazka stavala realitou. Podobné myslenky se vSak historicky
neukazaly jako zdafilé. Odpousténi dluhti bylo zpravidla nakonec vynucené jako rtzné
revoluéni experimenty nebo rizné rychlé devalvace a rozhodné to nevedlo k blahobytu ¢i
spokojenosti. Dobrovolné to také smysl nedava. Soucasti kazdé pohledavky je také ,,pfiméreny
zisk®, ktery odrazi ptidanou hodnotu a Sikovnost podnikatele. Vid¢€l bych tedy daleko lepsi
cestu. Normalni je platit v¢as, plnit dohody. Nepodcentujme spravu pohleddvek a budme
nekompromisni vii¢i pozdnimu placeni. Omezujme spolupraci s vyznavaci hesla z ivodu tohoto
rozhovoru a chraiime se proti platebnimu selhani vlastnim pojisténim se vSemi pfidruzenymi
sluzbami.



