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KDO JSME A CO NABIZIME?

» Jsme predni IT distributor

Pfresvédcte se, Ze nds piistup Vds posune ddl.

» Mdme 20ti leté zkusenosti v oblasti informaénich technologif
» V porffoliu nabizime vice nez 250 znacek svétovych vyrobcl
» Sledujeme nové trendy v IT a zafazujeme do nasi nabidky

Kontakt: Ale3 Svoboda, feditel obchodniho centra, asvoboda@edsystem.cz, +420 597 444 890

Maklér na pojisténi pohledavek musi byt vice
Credit Managerem nez pojistovakem

Vétsina firem se jiz
dostala do situace, ve
které musela vymyslet
zpusob prevence
nedobytnych pohleda-
vek. Moznosti je nékolik.
Na reSeni pomoci
pojisténi pohledavek
jsme se zeptali
jednatele spole¢nosti
INSCOM, pana Ing.
Tomase Jandery.

ROZHOVOR

B Pro¢ by se méla
firma, resp. jeji majitel,
feditel nebo Credit
Manager p¥i Fizeni
pohledavek rozhodnout
pro jejich pojistovani?
ProtoZe pohledavky vyrobni
nebo obchodni firmy tvori
zpravidla nejvétsi ¢ast ma-

jetku - vétSinou Ctvrtinu
az polovinu jeji bilance.
PojiSténi nemovitosti ne-
bo aut se povazuje za sa-
moziejmost, podobné uz to
alezacina bytis pohleddvka-
mi, u kterych je navic riziko-
vost vyssi.

B Co firmé pFinese
pojisténi pohledavek?
Zkvalitnéni  vnitinich
procest firmy, provéfovani
odbératelt i bezplatné
vymahani pojisténych po-
hledavek. Pojistovani je je-
zptisobu jejich ochrany a
Ceské firmy tak nasleduji
trend ze zahranici. Také
rozsifite moznost obcho-
dovani, zvysite kredibilitu
vlastni firmy a jako manazer

napliiujete péci fadného
hospodére.

B Muze v takovém
pripadé pomoci maklér?
Ano, vice nez kde jinde.
Nedoporucuji ale ma-
jetkového makléfe. Pojisténi
je v nazvu tohoto pro-
duktu, samotna napln je
vSak o kreditnim riziku.
Hledejte tedy specialistu.
Ten ma zku$enosti nejen
s pojisténim pohledavek,
ale i se vSemi Ctyfmi po-
jistovnamina trhu (Atradius,
Coface,Euler Hermes,Kupeg,
pozn.red.).

M Maji firmy poptavat
specialistu i v pfipadé,
ze uz pojistku maji?
Ano. V praméru posilame
na pojistovny jednu poptav-

ku za tyden. Jde o firmy, kte-
ré chtéji pohledavky pojis-
tit nové, ale zhruba polo-
vinu tvoii stavajici klien-
ti pojistoven. Ti zjistili,
Ze potfebuji skutec¢ného
odbornika, ktery je v kaz-
dodennim kontaktu s po-
jistovnami pohledavek a kte-
Iy jim pomuZe zajistit
v pojisténi pohledavek asi to
nejdtlezitéjsi, tedy pojist-
né limity na jejich odbéra-
tele. Trh se rovnéZz méni
a jednou za cca tii roky
dava smysl si nechat zpra-
covat vybérové fizeni na
pojistovnu.

M Pro¢ je nutné
vybérové Fizeni?

Je dulezité, protoze pokud
mam nabidku napiimo od

pojistovny, nemdm prvek
konkurence v parametrech,
ve smluvni textaci, ani v li-
mitech na odbératele. Po-
kud si nabidku zpracovavam
sam, nedokdZu objevit
vSechna duskali smluvni
dokumentace, ani ve vétsi
mife nevidim feSeni téchto
situaci opakované v pra-
xi. Pak se stava, Ze platim za
néco, co mi nemusi davat ji-
stotu kryti. Mame ptiklady
velkych znamych firem
s mnohamiliardovymi
obraty, které teprve pfi au-
ditu smlouvy na pojisténi
pohledavek zjisti, Ze to co
ocekavaji,neni kryto.
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Hledate podnikani s budoucnosti?
A S CREEU

Diky naSemu skvélému servisu a férovému jednani
mame vice jak 99 % spokojenych zakaznikd.

Jiz 10 let.

10 let RE/MAX v CR

REAMIX

RE/MAX prodava nejvice realit na svété

Dékujeme.
informace @re-max.cz

www.re-max.cz




